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Wir betreiben kein Massengeschaft”

Die Kanzlei Grooterhorst & Partner aus Disseldorf gehort zu den bedeutendsten Boutiquen fiir gewerbliches Immobilienrecht in Deutschland.
Dr. Johannes Grooterhorst stellt die Vorz(ige einer Boutique bei Spezialfragestellungen heraus.

VON PATRICK PETERS

Spin-offs, das sind Kanzlei-
griindungen, bei denen sich
ein Partner, in der Regel mit ei-

Marktposition erarbeitet. Die-
serL ahlt sich fiir

Deshalb beraten wir in ganz
land die Privatwirt-

uns aus”, sagt Johannes Groo-
terhorst, der mit vier Partnern
und insgesamt zehn weiteren

t in der Kanzlei

nigen seiner A und/
oder weiteren Partnern, von ei-
ner zumindest mittelstindi-
schen, aber meistens (interna-
tionalen) GroBsozietit abspal-
tet. Heute sind diese Spin-offs
gang und gibe, zahlreiche

tétig ist. Aber nicht nur das: Vor
allem die Spezialisierung des
Rechtsanwalts und die iber
die Jahre hinweg erarbeitete
Expertise im gewerblichen Im-
mobilienrecht, dem allgemei-

also iert

nen Unterneh und

e,
kleinere Einheiten, sind auf
diese Weise entstanden.

Doch das war nicht immer
so. Als Dr. Johannes Grooter-
horst 1994 seine Kanzlei Groo-
terhorst & Partner als Spin-off
griindete, war das eine Art Pre-
miere, zumindest in Diissel-
dorf. Dr. Grooterhorst konnte
dabei auf zehn Jahre Ttigkeit
und Partnerschaft in groBen
Wirtschaftskanzleien aufbau-
en.

wWir haben uns in den ver-
gangenen 20 Jahren als Bou-
tique eine wahrnehmbare

der Prozessfithrung (Litigati-
on) hat Grooterhorst an der
Diisseldorfer Kénigsallee zu ei-
ner fithrenden Adresse sowohl
im Mittelstand, aber auch bei
(internationalen) Konzernen
gemacht. ,Unsere Mandanten
kommen aus allen Scktoren
und nehmen uns vor allem im
gewerblichen ~ Immobilien-
recht als sehr bedeutende
Kanzlei wahr. Sie setzen gezielt
auf die Erfahrung einer Bou-
tique wie der unseren und su-
chen sich die Partner, die sie in
bestimmten Fillen b h

schaft und die Ooffentliche
Hand", betont der Rechtsan-
walt.

Und Spezialberatung heift
auch wirklich Spezialberatung.
JWirkonzentrieren uns auf Ge-
werbeimmobilien und  sind
Ansprechpartner fiir alle Fra-
gestellungen rund um Bau-
und Vergaberecht, das Gewer-
bemiet-, Bauvertrags- und Im-
missionsschutzrecht sowie fiir
die Beratung von &ffentlich-
privaten Partnerschaften und
die Restrukturierung von Pro-
blemimmobilien. In diesen
Kernmaterien arbeiten die
Partner Marc  Christian
Schwencke, Dr. Rainer Burbul-
la, Niklas Langguth und ich fiir
eine schr breit gestreute Klien-
tel, namlich Handelsunterneh-
men, Investoren, offene und
geschlossene Immobilien-
fonds, Asset- und Center-Ma-

nager, P Ar-
A d

biiro ver

Dr. "
ner, die seit 1994 besteht.

Griinder der Kanzlei Grooterhorst & Part-
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Privatpersonen und Family Of-
fices aus dem In- und Aus-
land“, sagt Dr. Johannes Groo-
terhorst, der in Deutschland
zudem als Spezialist fiir Mana-
ger- und Organhaftung gilt,
wihrend sich der Partner Ralf-
Thomas Wittmann unter an-
derem um die Prozessfiihrung
im Versicherungsbereich kiim-
mert.

Neben der Spezialisierung
sieht Grooterhorst fiir die
Mandanten auch Strukturvor-
teile bei einer Boutique wie
Grooterhorst & Partner. ,Unse-
re Kosten sind geringer als bei
GroBkanzleien, gleichzeitig le-
gen wir groBen Wert auf eine
dauerhafte Partnerb

vergleichsweise cher wenige
Mandate gleichzeitig. Dafiir
seien diese aber meistens sehr
umfangreich. ,Wir betreiben
kein Massengeschift.”
Schwierigkeiten, neue
Rechtsanwilte zu finden, hat
die Kanzlei nicht. ,Unsere Be-
werber kommen gezielt zu uns.
Sie wollen ein Haus wie Groo-
terhorst & Partner mit der per-
sonlichen Struktur und den
Entwicklungsmoglichkeiten.
So mancher Associate war zu-
vor als Referendar bei uns“,
sagt Johannes Grooterhorst.
Dass dieses Modell aufgeht,
zeigt die Auswahl der Partner:
Diese scien frither selbst vor
der Part einige Jahre

Alle Partner sind immer er-
reichbar und bearbeiten die
selbst. Wir b

angestellte Rechtsanwilte ge-
wesen und hitten sich in diese
gsvolle Rolle hi-

uns als Kiimmerer'. Zudem
konnen wir alle neuen Man-
datsanfragen schnell auf még-
liche Konflikte mit bestehen-
den Mandaten iiberpriifen.”
Die Rechtsanwilte bearbeiten

nein entwickelt - und das Ziel
sei, organisches Wachstum zu
generieren. Beste Chancen
also fiir junge Anwilte, Karrie-
re in einer Boutique zu ma-
chen.



