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Herzlich 
willkommen

13. Deutscher  
Handelsimmobilien- 

Kongress17

Sehr geehrte Damen und Herren,
die Digitalisierung im Handel schreitet immer weiter voran. Der Kunde bestimmt diesen dynamischen Transformationsprozess aktiv mit, indem er spontan ent-
scheidet, wann und wo er kaufen möchte. Diesem Omnichannel-Nutzungsverhalten muss der stationäre Handel ebenso Rechnung tragen wie der Online-Handel. 
Stillstand bedeutet Rückschritt. Welche Herausforderungen muss die Verkaufsfläche meistern, um auch zukünftig erfolgreich den Kunden zu erreichen?  

Investoren und Projektentwickler müssen Antworten finden, indem Sie Ihre Erkenntnisse und Visionen in zukunftsfähige Projekte investieren. Nicht zuletzt kommt 
der Wiederentdeckung der City eine bedeutende Rolle zu. Je attraktiver der Mix aus Arbeiten, Wohnen, Shoppen und Gastronomie ohne lange Wege, desto größer ist 
der Standortvorteil einer Kommune. Neue kreative Handelsformate entstehen in den urbanen Zentren, die den Bedürfnissen der Menschen ganzheitlich begegnen 
und den Nerv der Verbraucher treffen.

Unter dem Motto Verkaufsfläche der Zukunft – Zukunft der Verkaufsfläche, die Auswirkungen auf die Handelsimmobilien – Visionen, Innovationen, 
Herausforderungen versammeln sich am 1. und 2. Februar 2017 im Ellington Hotel Berlin zum Jahresauftakt renommierte Experten aus dem Handel, Investoren, 
Projektentwickler, Vertreter aus Kommunen, Architekten und Storedesigner. Sie erhalten auf dem bedeutenden Branchentreff Antworten auf Ihre Fragen zur Zukunft 
der Verkaufsfläche, nehmen Sie aktiv Teil am Dialog, um die neuen Möglichkeiten und Chancen für Ihren eigenen Unternehmenserfolg zu generieren.

Der 13. Deutsche Handelsimmobilien-Kongress 2017 bietet Ihnen eine hoch attraktive Plattform für Networking auf höchster Ebene, fundiertes Fachwissen und 
relevante Zukunftstrends. Folgende Themenschwerpunkte erwarten Sie: 

• Digitalisierung ist Wandel – Die neuen Mieter mit neuen Formaten 
• Die globalen Trends – Handelsimmobilien und Destinationen international 
• Konsumtrends und die Zukunft des Handels 
• Quo vadis Shopping-Center? Wachstumspotenzial und neue Konzepte 
• Gastronomie im Handel – Wegweisende Food-Konzepte 
• Wegweisende Storekonzepte national und international 
• Kommunen im Wandel – Wege zur Attraktivitätssteigerung von Stadtquartieren 
• Neue Formate – Großflächen im Wandel 
• Special: Elektromobilität

Mit der Verleihung des „Stores of the Year“ werden nicht nur innovative Ladenformate prämiert, sondern auch persönliche Gespräche mit dem Who-is-Who der 
Handelsimmobilienbranche möglich. Nutzen Sie die Gelegenheit für einen intensiven Wissensaustausch mit erstklassigen Experten und fachkundigen Kongressteil-
nehmern.

Wir freuen uns , Sie im Februar persönlich in Berlin begrüßen zu dürfen!

Stefan Genth
Hauptgeschäftsführer
Handelsverband Deutschland (HDE)

Ioana Sträter
Geschäftsführerin
Management Forum der  
Verlagsgruppe Handelsblatt GmbH

Die Highlights auf einen Blick
  �Persönlicher Austausch mit den  

wichtigsten Branchenvertretern

�  �Sehr hoher Händleranteil unter  
den Kongressbesuchern

  �Zeit für Networking und  
Face-to-Face-Begegnungen

  �Hochkarätige Vorträge und  
relevante Podiumsdiskussionen

  �
Verleihung des„Stores of the Year“ 

  �Top-Location mit Blick auf den  
Berliner Tauenziehn



Der Kongressbeirat

Dr. Katrin Grumme, Arbeitskreisvorsitzende Einzelhandelsimmobilien, BFW  |  Christoph Meyer, Geschäftsführer, CM Best Retail Properties  
|  Hans-Martin Obermann, Bereichsleiter Immobilien Asset Management, REWE-Group  |  Rolf Pangels, Leiter Verbandsarbeit/Stadtmarke-
ting, GALERIA Kaufhof  |  Michael Reink, Bereichsleiter Standort und Verkehrspolitik, Handelsverband Deutschland (HDE)  |  Joachim Stumpf, 
Geschäftsführer, BBE Handelsberatung und IPH Handelsimmobilien  |  Wolf-Jochen Schulte-Hillen, Geschäftsführer, SHSelection

Rahmenprogramm
31. Januar 2017 | ab 19.00

Vorabend-Event 
Bereits am Vorabend des Deutschen Handelsimmobilien-Kongresses laden die Veranstalter zusammen mit den Sponsoren enviaM und IWD  
zu einem ersten Warm-up im Ausstellungs- und Pausenbereich ein. Bei leckeren Snacks und in entspannter Atmosphäre bietet der Abend 
ausreichend Gelegenheit für ein erstes Kennenlernen.

1. Februar 2017 | ab 19.00

Verleihung des Innovationspreises „Stores of the Year“
Zum krönenden Abschluss des ersten Kongresstages werden innovative Shopkonzepte in den Kategorien Food · Fashion · Home · Out of Line 
sowie ein Sonderpreis ausgezeichnet. Feiern Sie anschließend gemeinsam mit unseren Referenten und den Kongressbesuchern die Gewinner 
des Stores of the Year und lassen Sie den Abend bei einem geselligen Get-Together ausklingen.

Die Jury: Oliver Bernhardi, Ludwig Görtz | Sebastian Deppe, BBE Handelsberatung | Heike Fuhrmann, Forum Visual Merchandising | Rolf Pangels, 
GALERIA Kaufhof | Wolf Jochen Schulte-Hillen, SHSelection | Stephan Koof, REWE | Winfried Lambertz, EHI Retail Institute | Michael Reink, 
Handelsverband Deutschland (HDE) | Prof. Edgar Rosenberger, retail brand services | Carsten Schemberg, Theodor Schemberg Einrichtungen | 
Daniel Schnödt, TeamScio



Herzlich Willkommen

08:30 	� Ausgabe der Kongressunterlagen und Begrüßungskaffee 

Einführung in den  
13. Handelsimmobilien-Kongress 2017

09:00 	 Begrüßung und Einführung in das Kongressprogramm

Christoph Meyer 
Geschäftsführer 
CM Best Retail Properties GmbH   

09:15 	� Die neue Handelswelt – Digital und stationär –  
Der Kunde entscheidet! 

Stefan Genth 
Hauptgeschäftsführer 
Handelsverband Deutschland (HDE)    

09:35 	 Vitale Innenstädte im digitalen Zeitalter
•	 �Exklusive Ergebnisse aus Deutschlands größter 

Passantenbefragung
•	 �Treiber und Barrieren –  Was unterscheidet attraktive 

Innenstädte von weniger attraktiven?
•	 Der Einzelhandel als Teil der vitalen Innenstadt

Dr. Kai Hudetz 
Geschäftsführer 
IFH Institut für Handelsforschung GmbH   

POLITISCHE KEYNOTE 

09:55 	 Neuerungen im Handel aus Sicht der Bundespolitik

Dr. Barbara Hendricks 
Bundesministerin für Umwelt, Naturschutz,  
Bau und Reaktorsicherheit (angefragt)   

Konsumtrends und die Zukunft  
des Handels

10:15 	� Die räumliche Auswirkung des Online-Handels auf Städte  
und Regionen
•	 �Berücksichtigung der Ergebnisse einer Studie im Auftrag von 

HDE und Bundesministerin für Umwelt, Naturschutz,  
Bau und Reaktorsicherheit (BMUB) durch die BBE Handels
beratung und das Deutsche Institut für Urbanistik (Difu)

•	 �Was heißt das für einzelne Assetklassen und Standorte?
•	 �Anforderungen an Handel und Kommunen

Joachim Stumpf 
Geschäftsführer 
BBE Handelsberatung GmbH und  
IPH Handelsimmobilien GmbH   

10:35 	� Fragen und Diskussion unter Einbindung  
des Publikums

Zeit für Networking

10:50 	� Kommunikationspause mit Kaffee und Snacks 

Digitalisierung ist Wandel – Die neuen Mieter 
mit neuen Formaten

11:30 	� Wie in Zeiten des E-Commerce mittels perfekter urbaner 
Logistik der Kunde innerhalb von 90 Minuten beliefert wird – 
Die Auswirkung auf Raum- und Objektnutzung

Dipl.-Ing. Steffen Raiber 
Wissenschaftlicher Mitarbeiter 
Fraunhofer-Institut für Arbeitswirtschaft  
und Organisation IAO   

11:50 	� „DECATHLON Connect – Wie DECATHLON On- und Offline 
zusammenführt und dem Kunden von heute „Seamless 
Shopping“ ermöglicht“ 

Ludger Niemann 
Sprecher Unternehmensentwicklung 
Head of Representation Expansion 
Decathlon Sportartikel GmbH & Co. KG   

Die globalen Trends – Handelsimmobilien  
und Destinationen international

12:10 	� A seismic shift in the global retail landscape – 
The game-changers
•	 Full Price Retail to Outlets 
•	 Travel Retail to New Concepts
•	 Retailtainment to Food & Beverage 
•	 Luxury Retail and Pop Up stores

Chris Igwe 
President 
Chris Igwe International (Vortrag in englischer Sprache)      

12:30 	� The Crown Estate’s Central London Retail Strategy –  
The Regent Street and St James`s Portfolios

Tim Webb 
Retail Business Development Manager 
The CROWN ESTATE (Vortrag in englischer Sprache)     

12:50 	� Fragen und Diskussion unter Einbindung  
des Publikums

13:00 	� Aussteller Elevator Pitch – Innovative Lösungen  
in 2 Minuten präsentiert

Zeit für Networking

13:10 	� Kommunikationspause mit Mittagessen 

Tag 1   
Mittwoch  
1. Feb 2017



Quo vadis Shopping-Center? 
Wachstumspotenzial und neue Konzepte

14:20 	� Shopping Center als Erlebniswelt – Wie innovative 
Technologien die Transformation unterstützen 
•	 �Welche Erkenntnisse können mit Verweildauer-, Loyalty- und 

Laufwege-Messung gewonnen werden?
•	 �Wie unterstützen innovative Technologien das Management beim 

Finden der richtigen Ansätze bei Refurbishments?
•	 �Wie können faktenbasierte Entscheidungsgrundlagen 

Frequenzen steigern und Leerstände reduzieren?

Carolina Hinrichsen 
Head of Sales 
DILAX Retail & Airports    

14:40 	� Der hochdynamische Markt der Shopping-Center  
im Umbruch – Kommt nach 500 Centern in  
Deutschland die Stagnation?

Marco Atzberger 
Studienautor und Mitglied der Geschäftsleitung 
EHI-Retail-Institute    

	 �Diskussionsrunde

15:00 	 urbanicom-Forum:
	� Was müssen Shopping Center leisten, um eine positive 

Innenstadtentwicklung zu bewirken?
•	 �Kann die Innenstadt von abnehmenden Frequenzen und 

Strukturwandel in vielen Shopping Centern profitieren?
•	 �Wie kann ein innerstädtisches Shopping Center an die 

Innenstadt ideal angebunden werden?
•	 �Architektur, Aufenthaltsqualität, Gastronomie auf dem Prüfstand

Es diskutieren: 
Marco Atzberger 
Studienautor und Mitglied der Geschäftsleitung  
EHI-Retail-Institute    

Dr. Johannes Grooterhorst 
Partner 
Grooterhorst & Partner Rechtsanwälte mbB   

Stefan Raetz 
Bürgermeister 
der Stadt Rheinbach   

Michael Reink 
Bereichsleiter Standort- und Verkehrspolitik 
Handelsverband Deutschland - HDE - e.V.

Iris Schöberl 
Ausschussvorsitzende Handel und Kommunales 
ZIA Zentraler Immobilien Ausschuss e.V.  

Moderation: 
Jens Imorde 
Vorstand 
urbanicom Deutscher Verein  
für Stadtentwicklung und Handel e.V.   

15:40 	� Fragen und Diskussion unter Einbindung  
des Publikums

Zeit für Networking

16:00 	� Kommunikationspause mit Kaffee und Snacks 

Gastronomie im Handel – Wegweisende 
Food-Konzepte

16:40 	� REWE To Go – Convenience auf kleiner Fläche für 
hochfrequentierte Lagen 
•	 REWE To Go – Wie wird das Konzept weiterentwickelt?
•	 �Standorte – Wie verändern sich die Anforderungen an  

die Lagen und die Fläche?

Christian Schneider 
Leiter Standortentwicklung 
REWE national   

17:00 	� EATALY – Wie die Inszenierung sinnlicher Genüsse ein  
ganzes Quartier belebt 

Fabian Rieden 
Geschäftsführer 
Eataly Distribution DE GmbH   

Wegweisende Storekonzepte national und 
international – Die Inszenierung des Schönen

17:20 	� Design, Architektur, standortbezogene Charakteristika –  
Das einzigartige Storekonzept von Aesop 

Ralph Edele 
Country Manager 
Aesop Germany GmbH   

17:40 	� Authentic Radicalism – Altering Fashion’s System
•	 �New modes of working, innovative systems and the creative 

approaches being adopted throughout the creative industry 
•	 �The talk addresses a growing need to candidly discuss the 

current state of affairs in the creative sector
•	 �The importance of forging a community and understanding of 

the value of nurturing design talent

Stefan Siegel 
Founder  
Not Just A Label (Vortrag in englischer Sprache)   

18:00 	� Fragen und Diskussion unter Einbindung des Publikums und 
Zusammenfassung

Zeit für Networking

18:15 	� Get-together

Verleihung des „Stores of the Year“

19:00 	 �Im Rahmen einer feierlichen Preisverleihung und Abendveranstaltung  
werden Shop-Konzepte in folgenden Kategorien ausgezeichnet:  
Food · Fashion · Living · Out of Line · Sonderpreis



Voraussetzungen für erfolgreiche 
Handelsimmobilien

11:30 	� Retail-Chancen durch Big Data – Filialnetzoptimierung mit 
Mobilfunkdaten
•	 �Stabile Daten statt Momentaufnahme – Neue Sicherheit in der 

Standort-Entscheidung
•	 �Frequenz alleine ist auch keine Lösung – Wo finden Sie  

Ihre Zielgruppe?
•	 �Weitere Renditepotenziale – Standortspezifische Sortimente, 

Werbung und Pricing 
Jens Lappoehn 
Geschäftsführer 
Telefónica Germany Next GmbH    

11:50 	� Sie sind Projektentwickler oder Dienstleister und möchten  
Ihr spannendes Projekt präsentieren?
Kontaktieren Sie uns gerne:

Marylka Abraham 
abraham@managementforum.com 
Tel.: +49 (0) 69 / 24 24 - 47 75      

	 Diskussionsrunde

12:10 	� Welche Voraussetzungen muss die Handelsimmobilie der 
Zukunft erfüllen, um erfolgreich zu sein? 

Es diskutieren: 
Nils Busch-Petersen 
Hauptgeschäftsführer 
Handelsverband Berlin-Brandenburg e.V.   

Andre Stromeyer 
Geschäftsführer 
HBB Gewerbebau Projektgesellschaften mbH    

Markus Trojansky 
Geschäftsführer 
dm-drogerie markt GmbH + Co. KG   

Moderation: 
Christoph Meyer 
Geschäftsführer 
CM Best Retail Properties GmbH   

Special: Elektromobilität 

12:50 	� Berlin – internationales Vorbild für Elektromobilität –  
Warum es sich für Einzelhändler Hotels und Gaststätten  
lohnt, Ladesäulen zu installieren

Jörg Welke 
Projektmanager Innovation,  
Mobilität und Energiewende  
Berliner Agentur für Elektromobilität eMO   

13:10 	� Fragen und Diskussion unter Einbindung  
des Publikums

13:20 	� Zusammenfassung der beiden Kongress-Tage 

13:30 	 Gemeinsames Mittagessen 

15:00 	 Ende des 13. Deutschen Handelsimmobilien-Kongresses 2017

09:00 	� Begrüßung und Einführung  
in den zweiten Kongresstag

Kommunen im Wandel – Wege zur 
Attraktivitätssteigerung von Stadtquartieren 

09:10 	� Markthalle Neun Berlin – Wiederbelebung eines Denkmals  
als Plattform für kleinteiliges Lebensmittelhandwerk
•	 �Anders Essen, anders Einkaufen, anders Produzieren
•	 �New Food Economy

Nikolaus Driessen 
Geschäftsführer 
Markthalle Neun GmbH   

09:30 	 LOKAL & DIGITAL – Neue Wege für den Handel
•	 �Pilotprojekt Digitales Durlach – Location-based Services (LBS) 

als digitale Brücke für lokale Händler
•	 �Die Ergebnisse überzeugen sowohl Nutzer als auch  

Händler 

Stephan Theiß 
Geschäftsführer 
Gelbe Seiten Marketing GmbH   

Prof. Dr. Jürgen Seitz 
Hochschule der Medien 
Stuttgart     

Neue Formate – Großflächen im Wandel 

09:50 	� Multiplying the City – Vorhandene Potentiale  
der Stadt neu interpretiert

Roman Delugan 
Delugan Meissl  
Associated Architects  

10:10 	� Herausforderungen für Städte und Handel: Attraktivität 
bewahren – Moderne Konzepte ermöglichen
•	 Rückläufige Frequenzen vs. wachsende Großstädte 
•	 �Antworten von Lidl –  Attraktive Nahversorgung stärkt 

Zentralitätsfunktion, Konzepte für Metropolen 
•	 Faktoren für eine funktionierende Nahversorgen

Christoph Kraus 
Geschäftsführer Immobilien 
Lidl Dienstleistung GmbH & Co. KG   

10:30 	� Fragen und Diskussion unter Einbindung  
des Publikums

Zeit für Networking

10:50 	� Kommunikationspause mit Kaffee und Snacks

Tag 2   
Donnerstag  
2. Feb 2017



Werden Sie Partner des Deutschen Handelsimmobilien-Kongresses 2017
Sie suchen Kontakt in die Handelsimmobilien-Branche?
Treffen Sie Ihre zukünftigen Kunden, die Top-Entscheider der Handelsimmobilien-Branche und stellen Sie dem hochkarätigen Fachpublikum 
Ihre Produkte und Dienstleistungen vor. Realisieren Sie so gewinnbringende Kontakte für Ihr Unternehmen.

Zielgruppe
Vorstände, Geschäftsführer und leitende Mitarbeiter aus Einzelhandel, Immobilien- und 
Finanzwirtschaft und branchenrelevanten Dienstleistungsunternehmen sowie Spitzen
vertreter aus dem kommunalen Bereich und der Politik.

Sie möchten als Sponsor oder Aussteller dabei sein? 

Gerne entwickeln wir gemeinsam mit Ihnen das passende individuelle Konzept.  
Frau Marylka Abraham, Senior Sales Manager Sponsoring & Ausstellung, berät Sie 
gerne. Tel.: +49 (0) 69 / 24 24 - 47 75, E-Mail: abraham@managementforum.com

Gold Sponsor 
Unter dem Dach der Telefonica Germany Next GmbH entwickeln wir innovative Branchenlösungen 
für die vernetze digitale Datenwelt von morgen. Basierend auf unseren Erkenntnissen aus Millionen 
anonymisierter (Mobilfunk-) daten und in Kombination mit intelligenter Technologie ermöglichen wir 
unseren Partnern aus den Branchen Retail und Immobilien ihre Kunden besser zu verstehen, ihre 
Produkte intelligenter zu machen, und ihre Geschäftsprozesse zu optimieren.

Silber Sponsoren 
DILAX ist der weltweit führende Hersteller und Anbieter für intelligente Systemlösungen zur Erfas-
sung und Lenkung von Personenströmen. Unsere Lösungen unterstützen Kunden dabei, Besucher-
frequenz und Besucherverhalten zu verstehen, die Standortqualität zu beurteilen sowie Ansätze 
zur Verbesserung der Rentabilität zu finden. Mit unseren ganzheitlichen Lösungen schaffen wir die 
Grundlage für faktenbasierte Entscheidungen und die nachhaltige Erfolgssicherung unserer Kunden.

Als etablierter Energiedienstleister mit Sitz in Ostdeutschland versorgt die enviaM-Gruppe 1,4 Mil-
lionen Kunden mit Strom, Gas, Wärme sowie energienahen Dienstleistungen. Wir sind auf die ener-
getische Belieferung und Bewirtschaftung regionaler und überregionaler Filialnetze spezialisiert und 
verstehen uns dabei als Partner des Handels. Die enviaM-Gruppe hat Erfahrungen und Referenzen 
im gesamten Bundesgebiet.

Grooterhorst & Partner Rechtsanwälte mbB ist eine Wirtschaftskanzlei mit dem Themenschwer-
punkt Gewerbeimmobilien, insbesondere betreffend großflächige Einzelhandelsimmobilien. Grooter-
horst beraten bei Transaktionen, Schaffung und Durchsetzung von Baurecht, Abwehr von Nach-
barwidersprüchen, Altlastenfragen, im gewerblichen Miet- und Pachtrecht, privaten Baurecht und 
Maklerrecht. Zum Leistungsspektrum gehören strategische Steuerung von Projektentwicklungen 
sowie sämtliche Rechtsfragen des Immobilien-Asset-Managements.

Das Markt- und Meinungsforschungsinstitut IWD unterstützt mit der Analyse von Einzugsgebieten 
und Kundenbefragungen am POS bei der europäischen Expansion und ermöglicht regionale Opti-
mierungen von Marketing- und Vertriebsmaßnahmen. In 26 Ländern und jährlich mehr als 3 Mio. 
Kundenbefragungen zählt das IWD zu den führenden RETAIL – Marktforschungsinstituten Europas.

Kooperationspartner

Medienpartner 



1. Name 	 Vorname

Position	 Abteilung

Telefon*	 Fax

E-Mail* 
* �Mit der Angabe meiner E-Mail-Adresse und Telefonnummer erkläre ich mich einverstanden, dass mich Management 

Forum über diese und weitere Veranstaltungen per E-Mail/telefonisch informiert.

Firma

Straße

PLZ	 Ort

2. Name 	 Vorname

Position	 Abteilung

Telefon*	 Fax

E-Mail* 
* �Mit der Angabe meiner E-Mail-Adresse und Telefonnummer erkläre ich mich einverstanden, dass mich Management 

Forum über diese und weitere Veranstaltungen per E-Mail/telefonisch informiert.

3. Name 	 Vorname�

	 Abteilung

Telefon*	 Fax

E-Mail* 
* �Mit der Angabe meiner E-Mail-Adresse und Telefonnummer erkläre ich mich einverstanden, dass mich Management 

Forum über diese und weitere Veranstaltungen per E-Mail/telefonisch informiert. 

Datum	 Unterschrift

Kontakt/Anmeldung 
Management Forum der Verlagsgruppe Handelsblatt GmbH  
Eschersheimer Landstraße 50, 60322 Frankfurt am Main 
Tel.: +49 (0) 69 / 24 24 - 47 70, Fax: +49 (0) 69 / 24 24 - 47 99 
E-Mail: info@managementforum.com, Internet: www.managementforum.com

Veranstaltungsort 
Ellington Hotel Berlin 
Nürnberger Straße 50-55, 10789 Berlin 
Tel:+49 (0) 30-68315-2301 
E-Mail: reservierung@ellington-hotel.com 
Preise: �Einzelzimmer: 118,- € exklusive Frühstück 

Frühstück: 20,- € pro Tag und Person

Zimmerreservierung�  
Das Zimmerkontingent steht bis zum 20. Dezember 2016 unter dem Stichwort  
„HIK 2017“ im Veranstaltungshotel bereit.

Kongressgebühr/Anmeldebedingungen (Auszug aus den AGB)�  
Bitte nehmen Sie die Anmeldung auf dem nebenstehenden Vordruck vor. Die Ge-
bühr für diesen Kongress beträgt 1.290,- € zzgl. MwSt. p. P. Nehmen mehr als 
zwei Personen aus einem Unternehmen am Kongress teil, gewähren wir ab dem 
dritten Teilnehmer 15% Preisnachlass. Die Kongressgebühr enthält die Tagungsge-
tränke, das Mittagessen und die Abendveranstaltung. Nach Eingang Ihrer Anmel-
dung erhalten Sie eine Anmeldebestätigung und Rechnung. Der Rechnungsbetrag 
ist innerhalb von 14 Tagen nach Erhalt der Rechnung fällig, sofern kein anderes 
Zahlungsziel auf der Rechnung ausgewiesen ist. Bei schriftlicher Stornierung der 
Anmeldung wird eine Bearbeitungsgebühr in Höhe von 50,- € erhoben, wenn die 
Absage spätestens bis 4. Januar 2017 schriftlich bei Management Forum eingeht. 
Bei Nichterscheinen des Teilnehmers bzw. einer Abmeldung nach dem 4. Januar 
2017 wird die gesamte Kongressgebühr fällig. Selbstverständlich ist eine Vertre-
tung des angemeldeten Teilnehmers möglich. Der Veranstalter behält sich Refe-
renten- sowie Themenänderungen vor. Es gelten die allgemeinen Geschäftsbedin-
gungen von Management Forum.
Die AGB sind einsehbar unter www.managementforum.com/agb.

Datenschutz�  
Sie können der Verarbeitung oder Nutzung Ihrer Daten für Zwecke der Werbung 
jederzeit bei der Management Forum der Verlagsgruppe Handelsblatt GmbH, 
Eschersheimer Landstraße 50, 60322 Frankfurt am Main, Telefon: +49 (0) 69 / 24 
24 - 47 70, Telefax: +49 (0) 69 / 24 24 - 47 99, E-Mail: info@managementforum.com 
(verantwortlich i.S.d. BDSG) widersprechen.

Registrierung�  
Der Kongresscounter ist jeweils eine Stunde vor Kongressbeginn zur Registrierung 
geöffnet. Als Ausweis für die Kongressteilnahme gelten Namensschilder, die Ihnen 
am Veranstaltungstag gemeinsam mit den Tagungsunterlagen am Kongresscoun-
ter ausgehändigt werden.

13. Deutscher  
Handelsimmobilien-

Kongress17

1. und 2. Februar 2017  
Ellington Hotel Berlin

www.handelsimmobilienkongress.de

○	� Ja, hiermit melde ich mich / melden wir uns an zum  
13. Deutschen Handelsimmobilien-Kongress17  
am 1. und 2. Februar 2017: 1.290,- € zzgl. MwSt. p. P.

	

○	� Ja, ich nutze / wir nutzen den Sonderpreis für  
Handelsunternehmen: 1.190,- € zzgl. MwSt. p. P.

	

○	� Ja, ich nutze / wir nutzen den Sonderpreis für  
Kommunalvertreter: 590,- € zzgl. MwSt. p. P.

○	� Ja, ich nehme / wir nehmen teil am Vorabend-Event  
am Abend des 31. Januar 2017 
(Die Teilnahme ist in der Kongressgebühr enthalten.)

Frühbucherpreis bis 30.11.2016: 1.090,- €

Frühbucherpreis bis 30.11.2016: 990,- €

FAX-Anmeldung: 069 / 24 24 - 4799

Management Forum der VHB GmbH, Eschersheimer Landstr. 50, 60322 Frankfurt

- 15 %




