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ab 08.30 Uhr
Check-in und Begrüßungskaffee

09.00 Uhr
Begrüßung durch den Gastgeber

Dr. Jürgen Allerkamp, Vorstandsvorsitzender, Deutsche Hypothekenbank Actien-Gesellschaft

 
Begrüßung durch den Veranstalter

Angela Rüter, Geschäftsführerin, Heuer Dialog GmbH

Moderation
Richard Haimann, Freier Journalist

Königsklasse Retail

09.15 Uhr
Einzelhandel im Spannungsfeld zwischen fallender Flächenproduktivität und hoher 
Kapitalanlagenachfrage
Wer übersteht den Verdrängungswettbewerb?

Dr. Jan Linsin, Head of Research Germany, CB Richard Ellis GmbH

09.45 Uhr
Aufgepasst
Tops und Flops im Retail Real Estate Business
...die zehn größten Erfolgsfaktoren ...die zehn größten Fehler bei der Planung von Shopping-Centern,                   
Fachmarktzentren und, und, und...

Manuel Jahn, Head of Investors and Financers Division, GfK GeoMarketing GmbH

Richtig bewertet: chancengerechte Risikobewertung von Einzelhandelsimmobilien
Jörg Quentin, Leiter IBC Immobilienbewertung und Consulting, Deutsche Hypothekenbank Actien-Gesellschaft

10.30 Uhr
Zeit für Business und Kommunikation

Nahversorgung

11.00 Uhr
Nahversorgung 2010: nah (genug) dran am Verbraucher?
Entwicklung – Konzepte – Perspektiven

Birte Lindstädt, Projektleiterin, Institut für Handelsforschung GmbH

Das Kleinflächenkonzept der Rewe: 
Der Supermarkt als Marktplatz und Treffpunkt

Stephan Koof, Nationaler Leiter Expansion/Immobilienmanangement, Rewe Markt GmbH

11.45 Uhr
Im Schatten großer Metropolen – Hip Cities zeigen Stärke
Was haben Städte wie Fürth, Leverkusen, Offenbach, Mülheim an der Ruhr und Neuss gemeinsam?

Wilfried Weisenberger, Bereichsleiter der Kommunal- und Handelsberatung, GfK GeoMarketing GmbH

12.15 Uhr
Gemeinsames Mittagessen
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Revitalisierung
13.30 Uhr

Refurbishment von innerstädtischen Bestandsimmobilien, Wiederbelebung vernachlässigter 
Innenstadtlagen

Nah dran und mittendrin: Westenhellweg in Dortmund und Grande Galerie in Erlangen
Marco Schwartz, Geschäftsführer, B & L Real Estate GmbH

Von Hertie zu HAHN: Fallstudie Erkrath
Lars Heese, Geschäftsführer, HAHN Asset Management GmbH

City und Center
14.15 Uhr

Innerstädtische Center: Wie verträglich sind sie wirklich?
15-Minuten-Präsentationen zu den Studienergebnissen

Prof. Dr. Rainer Lademann, geschäftsführender Gesellschafter, Dr. Lademann & Partner Gesellschaft für Unternehmens- 
und Kommunalberatung mbH

Rolf Junker, Mitinhaber, Junker und Kruse Stadtforschung n Planung

14.45 Uhr
Diskussionsrunde
Shopping Center statt Stadt – Konsumtempel: (K)ein Ende des Booms in Sicht?
Die neue Ära der Shopping Center – Rückbesinnung auf die Konsumenten?

Uwe Bodemann, Stadtbaurat, Landeshauptstadt Hannover
Dr. Christof Glatzel, Vorstand, mfi management für immobilien AG

Rolf Junker, Mitinhaber, Junker und Kruse Stadtforschung n Planung
Frederik Kramer, Geschäftsleitung Immobilien und Expansion, Peek & Cloppenburg KG 
Prof. Dr. Rainer Lademann, geschäftsführender Gesellschafter,  
Dr. Lademann & Partner Gesellschaft für Unternehmens- und Kommunalberatung mbH
Andreas Pohl, Vorstand, Deutsche Hypothekenbank Actien-Gesellschaft
Harald Wittig, Geschäftsführender Gesellschafter, Runners Point Warenhandelsgesellschaft mbH

Moderation
Richard Haimann, Freier Journalist

15.45 Uhr
Zeit für Business und Kommunikation

16.15 Uhr
GREEN RETAIL
Nachhaltigkeit von Einzelhandelsimmobilien erlebbar machen

Max Schultheis, Head of Business Line Property and Development, URS Deutschland GmbH

16.45 Uhr
Einzelhandelsvorhaben
Mehr Spielraum oder Einengung durch die aktuelle Rechtsprechung?

Dr. Johannes Grooterhorst, Partner, Grooterhorst & Partner Rechtsanwälte

17.15 Uhr
Ausblick Einzelhandel: Wo spielt die Musik?
Point of Sale 2011
Zum Abschluss laden wir zu einer Reise durch Europa ein und präsentieren regionale Chancen und Potenziale im 
Einzelhandel – weiße Flecken und Schätze, die darauf warten, gehoben zu werden.

Dr. Eberhard Stegner, Geschäftsführer, GfK GeoMarketing GmbH

ca. 17.30 Uhr 
Ende des Handels-Dialogs
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Anmeldung und Auskünfte
Heuer Dialog GmbH
Postfach 30 04 51 – 40404 Düsseldorf
Telefon: 0211-46 90 50 – Telefax: 0211-46 30 51
E-Mail: booking@heuer-dialog.de
Internet: www.heuer-dialog.de

Veranstaltungsort
NORD/LB Forum
Friedrichswall 10
30159 Hannover
Telefon: 0511-361 65 15 – Telefax: 0511-361 97 03

Termin
Donnerstag, 24. Juni 2010

Gebühren
699,- EUR zuzüglich 19% USt. inkl. Online-Dokumentation, 
Mittagessen sowie Kaffee und Erfrischungsgetränke während 
der Veranstaltung. Bei gleichzeitiger Anmeldung mehrerer 
Mitarbeiter aus einem Unternehmen zur Gesamtveranstaltung 
(Komplettpreis) erhalten der zweite und jeder weitere Teil- 
nehmer einen Rabatt in Höhe von 10% der Teilnahmegebühr.

Teilnahmebedingungen
Sie erhalten nach Eingang der Anmeldung eine Bestätigung und eine Rechnung. 
Auf der Rückseite der Bestätigung erhalten Sie die AGB. Die Bedingungen sind 
wesentlicher Inhalt des zwischen uns zustande gekommenen Vertrages. Die aus 
der Rechnung ersichtliche Teilnahmegebühr ist sofort nach Erhalt der Rechnung 
fällig. Bei Stornierung der Teilnahme bis zum 09. Juni 2010 wird eine Bearbei-
tungsgebühr in Höhe von 100,- EUR zuzüglich 19% USt. erhoben. Wird die 
Anmeldung nach diesem Termin ohne Nennung eines Ersatzteilnehmers 
zurückgezogen, wird 50% der Teilnahmegebühr berechnet. Bei Stornierung am 
Veranstaltungstag sowie Nichterscheinen wird die Teilnahmegebühr in voller 
Höhe fällig. Stornierungen müssen schriftlich erfolgen. Programmänderungen 
aus aktuellem Anlass behält sich der Veranstalter vor. (Auszug aus den AGB)

Zimmerreservierung
Sie haben die Möglichkeit, über HRS (Hotel Reservation Service, Telefon 
0221-2077-600, Internet www.hrs.de) und über hotel.de (Telefon 01805-
598320, Internet www.hotel.de), Zimmer zu reservieren. Bitte nehmen Sie Ihre 
Zimmerbuchung und Hotelabrechnung selbst vor.

Ihr Ansprechpartnerin
Tina Hantel, Projektorganisation
Telefon: 0211-46 90 5-23, E-Mail: hantel@heuer-dialog.de

Verbindliche Anmeldung
  Ja, ich melde mich verbindlich an. (10292) 
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  Wir haben ein Heuer Dialog Jahres-Abonnement für Unternehmen. Vertragsnummer:
  U30: Für Führungs- und Nachwuchskräfte unter 30 Jahren reduzieren wir die Teilnahmegebühr um 50%. 

     (Bitte geben Sie Ihr Geburtsdatum auf der Anmeldung an.)
  Ich kann leider nicht teilnehmen.
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Straße
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